Projekt ,,Dziatac ekologicznie - przedsiewziecia w celu intensyfikacji transgranicznej wspotpracy
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Warsztat praktyczny:

»~Optymalizacja sprzedazy bezposredniej z uwzglednieniem
ekonomiki gospodarstwa”

w ramach projektu ,DZIALAC EKOLOGICZNIE“
Wtorek, 20. listopada 2012 r. w Ebersbach koto Gorlitz (Saksonia / Niemcy)

Miejsce warsztatu: gospodarstwo Schroterhof rodziny Klepatzki
(Adres: Fam. Klepatzki, Hauptstr. 27, 02829 Schopstal OT. Ebersbach koto Gorlitz,
Saksonia / Niemcy, Tel. +49 3581 314167, www.schroeterhof.de)

PROGRAM

16,5% catosci sprzedazy ekologicznej w Niemczech i do 20 % catkowitej produkcji eko-
logicznej w Polsce jest dostepnych za posrednictwem réznych form sprzedazy bezpo-
$redniej.

Sprzedaz bezpos$rednia wytworzonych przez siebie produktéw rolnych stanowi dla wie-
lu gospodarstw atrakcyjng forme dywersyfikacji Zrédet zarobkowania, poniewaz dzieki
niej ustabilizowane i zwiekszone moga zosta¢ dochody uzyskiwane z rolnictwa. Przy
okreslaniu poziomu cen produktéw silng strong gospodarstw ze sprzedaza bezposred-
nig w poréwnaniu do innych struktur sprzedazy jest z jednej strony wyeliminowanie
kolejnych pozioméw dystrybucji, z drugiej za$ fakt, ze producenci moga bezposrednio
zwrocic sie do klienta i uzyska¢ w ten sposob osobistg ocene swoich produktow i ustug.
Istnieja jednakze liczne réznice w optacalnosci dziatan gospodarstw w zakresie sprzeda-
zy bezposredniej. Potencjat tych dziatan, uwzgledniajacy ekonomike gospodarstwa, mo-
ze zostac zoptymalizowany poprzez zaplanowang indywidualng ocene gospodarstwa, a
tym samym wskazanie mocnych i stabych stron.

Podczas warsztatu zostang przedstawione réznorodne mozliwosci sprzedazy bezpo-
$redniej, takie jak np. sklepy w gospodarstwach, eko-skrzynki, cotygodniowe rynki - tar-
gi. Ich szanse i ryzyka zostang zademonstrowane w formie spostrzezen z uwzglednie-
niem ekonomiki gospodarstwa. Uczestnikom poprzez praktyczne ¢wiczenia zostanie
stworzona mozliwo$¢ opracowania indywidualnych koncepcji rozwigzan dla gospo-
darstw. Eksperci i praktycy przedstawia swoje doswiadczenia. Pozostanie takze miejsce
na osobistag wymiane do$swiadczen i nawigzanie kontaktow.

Warsztat jest organizowany przy wspotfinansowaniu przez Unie Europejska w ramach
Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego. Uczestnictwo w nim jest bezptatne.
Organizatorzy zapewniajg ttumaczenie symultaniczne prezentacji i dyskusji na jezyk
polski / niemiecki. Wszyscy uczestnicy mogg okresli¢ w formularzu zgtoszeniowym ob-
szary swojej produkcji, tematy i pytania. Dla zainteresowanych oséb zostang udostep-
nione stoty do prezentacji ich wiasnych projektow.
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Przyjazd i kawa powitalna.
Rozpoczecie - powitanie i prezentacja projektu.

Wprowadzenie do tematu. Przedstawienie uczestnikow i ich
oczekiwan. (moderacja: Ute Baumbach, Gaa-Landesverband
Sachsen, Drezno; www.gaea.de)

Sprzedaz bezposrednia jako obszar dziatan wtasnych go-
spodarstwa: Formy, znaczenie i wskazniki

(Hubert Redelberger, Doradztwo dla przedsiebiorcow w zakre-
sie rolnictwa ekologicznego, Guxhagen, www.redelberger.info)

Sprzedaz bezposSrednia na przykladach indywidualnych
gospodarstw I: warunki, planowanie, dziatania
(Hubert Redelberger; Ute Baumbach, Gaa e.V.)

Obiad

Sprzedaz bezposrednia na przyktadach indywidualnych
gospodarstw II: warunki, planowanie, dziatania
(Hubert Redelberger; Ute Baumbach)

Ocena sytuacji sprzedazy bezposredniej z uwzglednieniem
ekonomiki gospodarstwa: czynniki sukcesu, przyktady,
pytania i odpowiedzi

(Hubert Redelberger)

Przerwa kawowa i wymiana doswiadczen pomiedzy uczest-
nikami

Prezentacje praktykow:

(1) Marketing serow kozich - wyzwania i rozwigzania
Bozena i Daniel Sokotowscy, gospodarstwo ekologiczne ,Kozia
Laka”, Lomnica (www.kopa.pl)

(2) Sprzedaz bezposrednia w gospodarstwie Schroterhof
(rodzina Klepatzki, www.schroeterhof.de)

Dyskusja koncowa
AktualnoSci z realizacji projektu, prezentacja nowej platformy
sprzedazy

Zakonczenie warsztatu.

Zgloszenia do 16. listopada 2012 r. przy wykorzystaniu zatagczonego formularza

na adres:

e-mail: gula@pogranicze-csb.home.pl lub faks 75 721 50 77
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telefonicznie: 75 721 50 77
Osoba do kontaktéw: Magdalena Guta
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